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ESCENARI ECONOMIC | REPTES DIGITALS

“Estem convencuts del potencial
de I'Africa i hem basat part del
creixement organic de la nostra
companyia en aquest continent”

AIS Group

Fotografia: "Moving Shadows", Girma Berta

A que es dedica AIS?

AIS Group és una empresa catalana fundada ’any 1987 que es dedica a transformar dades
en coneixement util per prendre decisions optimes. Som experts en analitzar dades i
construir models amb elles per predir i/o optimitzar processos. Per aixo fem servir
especialment tecniques d’intel-ligencia artificial (IA) com machine learning per arees de
negoci com el marqueting, la planificacid de la produccio, la logistica o els recursos humans
en sectors com retail, la inddstria o sanitat. El nostre creixement més destacat i la nostra
internacionalitzaci6 s’explica principalment per l’aplicacié que fem de la IA per la gestié del
risc de crédit a entitats financeres. Es justament amb aquest tipus de solucions amb les que
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estem avancant pel continent africa.

Quina estrategia heu seqguit per internacionalitzar-vos a
I’Africa Subsahariana?

La clau va ser un primer projecte al qual vam comptar amb I'assessorament de |'oficina
d’ACCIO a Washington. El seu equip ens va ajudar a preparar una licitacié del Banc
Mundial a Marroc, la qual ens van adjudicar finalment ’any 2012. Posteriorment, vam
seguir assolint projectes amb el Bank Africa de Desenvolupament a Costa d’Ivori i vam anar
obtenint cada cop més visibilitat dels projectes i iniciatives al continent Africa. El cert és
que gracies a les multilaterals vam tenir les primeres referéncies, que van ser molt ttils per
poder després guanyar altres operacions directament amb el bancs del continent tan
privats com publics, i fer negoci cada cop a més paisos.

Quina és la vostra experiencia en aquesta regio?

Com sempre que s’entra en un mercat nou, cal una dedicacié intensa. Posar el primer peu
al Marroc va ser un encert per poder anar avangant en la nostra estratégia. Si bé cal dir
que ens hem trobat amb unes diferéncies molt grans respecte a experiéncies internacionals
anteriors. Per exemple, una de les solucions que oferim a les entitats financeres és un
sistema d’avaluacié de sol-licituds de credits de particulars i empreses, i en molts paisos
africans ens hem trobat que hi ha una important mancanca de dades. A alguns encara ni
tan sols existeix la identificacié tinica de persones o d’empreses, o no disposen d'un registre
de propietat. Es tot un repte.

Que destacarieu del mercat africa?

Africa és sempre una oportunitat, perd hem de ser conscients de les particularitats de cada
pais, que ens mostra realitats molts diferents. Per exemple, Marroc és un lider clar del
desenvolupament al continent tot i ser un mercat petit. La zona d’Africa de 1'Oest té certa
harmonia pel passat francofon i, per exemple, tots 8 paisos estan sota el paraigiies d'un
mateix regulador de la zona UEMOA. Per la banda anglofona, en canvi, cada pais té la seva
propia idiosincrasia, regulacid i aixo limita certes activitats. En el nostre ambit, destaca
Kénia, molt dinamic amb el Mobile Banking. Finalment, trobem la zona MENA,
concretament els paisos del Mediterrani, que son una altre grup amb qui la mateixa Unid
Europea esta actualment fent esforgos per consolidar les seves economies. Cal parar també
atencid a la necessitat de verificar el context politic que garanteix estabilitat, aixi com les
barreres normatives i economiques per a cada sector. Pero a AIS Group estem convenguts
del potencial d’Africa i hem basat part del creixement organic de la nostra companyia en
aquest continent.
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AIS Group

AIS - Aplicacions d'Intelligencia Artificial, S.A. és una empresa de consultoria
estrategica, financera i tecnoldogica amb operacions a nivell internacional. La seva
especialitat és generar valor a partir de les dades mitjancant técniques d'intel-ligéncia
artificial, intel-ligéncia de negoci i la tecnologia pergue els seus clients assoleixin els
seus objectius. Per a fer-ho es recolzen en la creacié de sistemes de suport a la presa
de decisions basats en la modelitzacié estadistica per a la previsié i matematica per a
I'optimitzacié, aixi com en I'Us de técniques Big Data i Machine Learning.
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